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DESENVOLVIMENTO DO CONSUMO DE BENS E GRAU DE FECHAMENTO
SOCIAL NO BRASIL

ALAN FREITAS®

RESUMO

Pesquisamos o grau de fechamento social a partir da avaliacao do consumo de bens e
servicos ao longo de diferentes geracdes e coortes. Acorrelacao intergeracional € observada
a partir de regressdes quantilicas em diferentes periodos, as informacoes sao da PDSD.
Em termos medianos, houve decréscimo da relacao intergeracional, ou seja, o Brasil ficou
mais aberto ao final do século vinte e inicio do vinte e um. Por outro lado, manteve a sua
face mais perversa da concentracao de recursos no topo.
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ABSTRACT

We research the degree of social closure from the evaluation of the consumption of goods
and services over different generations and cohorts. The intergenerational correlation is
observed from quantile regressions in different periods, the information is from PDSD. In
median terms, there was a decrease in the intergenerational relationship, that is, Brazil
became more open at the end of the twentieth century and the beginning of the twenty-
first. On the other hand, it maintained its most perverse face of resource concentration
at the top.

Keywords: Social Mobility; Social Closure; Glass Ceiling; Consumption of Goods and
Services

Esta pesquisa analisa o grau de fechamento social no Brasil moderno a partir de uma
abordagem que retrata o desenvolvimento social do consumo de bens e servicos, ocorrido
em um periodo posterior a Segunda Guerra Mundial (1939 - 1945). Por ora, a mobilidade
social € compreendida a partir de um indice relativo ao padrao de consumo de bens
duraveis e ao acesso a bens publicos. O Brasil se tornou um lugar mais aberto ao final do
século XX? Construimos dois grupos analiticos, um relativo a origem e outro relativo ao
destino, a partir de itens de consumo doméstico como maquinas e equipamentos, e acesso
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a servicos como internet e outros. Até aqui essa pesquisa se aproxima de trabalhos de
pesquisadores como Filmer e Pritchett (1999; 2001), Sahn e Stiffel (2003), Torche (2015;
2019), Autor (2018; 2021).

Ainovacao desse trabalho € a divisao do indicador proxy do destino social das familias em
quatro grupos etarios. Essa divisao objetiva comparar as médias por coortes, no lugar de
propor uma Unica média do valor relativo a todos os grupos etarios, pois como veremos
isso impede de ver o movimento das sociedades por mostrar um recorte estatico da
mobilidade social. Note que a maior parte das pesquisas sobre mobilidade social percebe
a mudanca social como uma condicao isolada, relativamente rara e de curto alcance (Ver,
por exemplo: Scalon, 1999; Scalon e Salata, 2012).

Isso ocorre devido a metodologia utilizada pela maior parte dos pesquisadores. Por outro
lado, uma analise intergeracional por faixa etaria permite a observacao ao longo dos anos.
Para contornar a limitacao do uso da média e propor uma medida robusta, utilizamos
regressoes quantilicas, que mensuram as relacées com base na mediana, além de ser
possivel especificar por diferentes percentis a relacao em analise, o que permite avaliar
diferentes pontos da curva de distribuicao da correlacao entre a posicao social da familia
de origem e destino.

Com um foco nas unidades orcamentarias e nao exclusivamente nos individuos, o objetivo
deste artigo € utilizar indicadores do consumo de bens e servicos para compreender a
mudanca no processo de estratificacao social no Brasil ao longo das Ultimas décadas. A
mobilidade intergeracional € um importante indicador da desigualdade de oportunidades
nas sociedades (Torche, 2019). Uma forte associacao indica persisténcia enquanto uma
associacao fraca indica que a oportunidade é aberta a todos, independentemente da
origem social (Torche, 2015; Torche, 2019).

Testar-se-a a seguinte hipotese: a partir dos anos noventa o Brasil se tornou menos
concentrador e mais igualitario? Como documentado por uma longa tradicao socioldgica,
a educacao € um mediador fundamental da transmissao intergeracional (Blau e Duncan
1967; Hout e DiPrete 2006; Torche, 2019; Hasenbalg e Silva, 2003). Pois desempenha um
duplo papel na persisténcia intergeracional, seja de mantenedora da ordem social e ou de
libertadora da ordem social baseada na origem social de classe.

Este artigo analisa a mobilidade intergeracional diretamente no nivel doméstico-familiar,
no lugar da escolha ou combinacao de posicoes de classe ao nivel individual, em termos
de ganhos ou rendimentos (Torche, 2019). Esta abordagem é baseada no pressuposto de
que os membros das familias compartilham recursos e dividem o trabalho com a finalidade
de maximizarem o bem-estar coletivo. O bem-estar das familias é resultado das decisoes
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endogenas e das diferentes contribuicoes dos seus membros (Torche, 2019). Esta suposicao
nao significa que os arranjos domésticos estejam livres das dinamicas de poder baseadas
no género e na desigualdade social (Torche, 2019). Significa, no entanto, que uma medida
direta de bem-estar das familias pode fornecer um indicador mais robusto que a agregacao
ocupacional ao nivel individual (Torche, 2019).

O conceito de Coorte familiar € utilizado como meio de descrever a situacao na qual nao
se trata de observar coortes de individuos, mas coortes de unidades familiares, ou coortes
de unidades orcamentais domiciliares. Uma analise de coorte familiar avalia o peso da
origem social, como das condicoes sociais, economicas e historicas para o desempenho dos
individuos, mais comumente utilizada por médicos preocupados em avaliar as disposicoes
hereditarias e ambientais das doencas. Utilizamos o termo em um sentido histérico,
diacronico e cultural. Deste modo, mostramos simultaneamente a forca da origem social
e da época para as novas familias brasileiras. Propoe-se a observacao estatistica do grau
de mobilidade intergeracional dos grupos unidos por lacos de parentesco em diferentes
pontos no tempo. Mede-se assim o grau de mobilidade social das familias brasileiras, nao
dos individuos brasileiros tomados isoladamente.

Metodologicamente, construimos um indice socioecondmico ao combinar bens e servicos de
propriedade da familia. Uma literatura expressiva nas ciéncias sociais utiliza tais indices,
particularmente no contexto em que os dados monetarios para pais e filhos nao estao
facilmente disponiveis (Ferguson et al. 2003; Filmer e Pritchett. 1999; Filmer e Pritchett
2001; McKenzie 2005; Sahn e Stifel 2003, Autor, 2018; Autor, 2021; Torche, 2019). Vale
lembrar que a interpretacao do conceito capturado pelos indices varia mesmo quando os
pesquisadores utilizam indicadores e estratégias analiticas similares. Por exemplo, Filmer
e Pritchett (1999, 2001) interpretam o indice como sendo riqueza doméstica, um substituto
para o status economico de longo prazo ou para as despesas de consumo, ja McKenzie
(2005) interpreta-o como renda permanente, enquanto Spilerman e Torche (2008), Torche
(2015) e Torche (2019) falam em bem-estar.

0 indice de consumo agrega trés fatores; renda, riqueza e consumo e se refere ao padrao
de vida das familias (Torche, 2019). A renda capta um fluxo de recursos pecuniarios que
pode estar sujeito a alta variabilidade a curto prazo (Torche, 2019). Ariqueza € um estoque
de ativos financeiros e reais, subtraidos os passivos das familias (Torche, 2019). O consumo
€ o nivel de conforto material que a familia pode proporcionar, expresso em bens de
propriedade e servicos utilizados.

A capacidade particular de consumo das familias é resultado dos recursos ocupacionais e
extra-ocupacionais dos seus membros, como do acesso ao crédito e transferéncias publicas
e privadas (Torche, 2019). Esta preocupacao se baseia na teoria da renda permanente,
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que pressupde que o consumo da familia em qualquer momento é determinado nao apenas
pela renda atual, mas por expectativas de renda no futuro, impostos, aumentos de precos
e outras expectativas de longo prazo consideracoes (ver: Friedman, 1988; Torche, 2019).

O elevado grau de concentracao fundiaria que existe no Brasil, os desafios da construcao
de indicadores ocupacionais e os problemas de se construir um indicador de origem com
base na renda salarial justificam a construcao de um indicador focado na capacidade de
consumo de bens e servicos das familias. Principalmente, pela dificuldade de se calcular
a renda em periodos diferentes, o que requer um esforco demasiado e com possivel viés,
devido a renda reportada pelos individuos poder ser distinta da renda real das familias.
A utilizacao da renda em um estudo de mobilidade social, que busca avaliar a relacao
passado-presente, é demasiadamente problematica.

No Brasil, essa questdao possui o agravante historico de volatilidade monetaria, como
da utilizacao de diferentes planos econdmicos com diferentes impactos na unidade de
medida. Ou seja, sao inUmeros e incontaveis problemas, além de a maior dificuldade
tanto na captacao quanto no tratamento dos dados monetarios, que requerem o uso de
deflatores. existe o problema de uma analise individualista focada geralmente no homem,
ja que essas abordagens deixam de lado as novas configuracoes familiares contemporaneas,
como o caso das familias monoparentais chefiadas por mulheres, que tiveram expressivo
aumento nos ultimos anos. Temos também o problema da intermiténcia ocupacional, os
individuos modificam suas ocupacdes em curtos espacos-tempo. Outro aspecto relevante
€ 0 aumento dos jovens-adultos vivendo nas casas dos pais, mesmo ocupados.

Sao utilizados dados sobre bens de consumo doméstico provenientes da Pesquisa Nacional
sobre Desigualdades Sociais, realizada pelo Centro para o Estudo da Riqueza e da
Estratificacao Social, o projeto foi coordenado por Nelson do Valle Silva do Instituto de
Estudos Sociais e Politicos da Universidade do Estado do Rio de Janeiro. Estas informacoes
foram utilizadas devido a um suplemento de dados que ha na pesquisa do Milénio e que
permite avaliacOes intergeracionais; as informacdes dos pais dos chefes, entretanto,
sao menos detalhadas do que as informacoes dos chefes e conjuges. Foram construidos
indicadores com base no consumo de bens e servicos para responder sobre o padrao de vida
dos brasileiros. A amostra contou com informacoes dos chefes das familias e respectivos
conjuges, e com informacodes dos seus pais, o que permitiu uma abordagem intergeracional.
A amostra analitica contou com 6.000 casos.

Dois indices de consumo de mercadorias e servicos foram construidos; um leva em conta
0 consumo na origem e o outro considera o consumo no destino. Da mesma forma, foi
utilizado o indice socioeconémico internacional de status ocupacional e educacao escolar,
tanto na origem quanto no destino. A renda familiar total foi usada como medida de
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destino. As variaveis de controle utilizadas foram género e idade. Foram usadas regressoes
ordinarias dos minimos quadrados. Nas analises causais, usamos valores padronizados de
controle para pessoas de trinta a cinquenta anos. A ideia central da analise de causalidade
€ mostrar a antecedéncia dos fatores envolvidos nas relacoes estabelecidas entre as
variaveis.

O consumo visto como um comportamento coletivo pode ser entendido a partir do
conceito de unidade orcamental e analisado a partir do consumo de bens domésticos.
Os dados sao da Pesquisa Nacional sobre Desigualdades Sociais, realizada em 2008 pelo
Centro de Estudos da Riqueza e Estratificacao Social, da Universidade do Estado do Rio
de Janeiro (UERJ), coordenado por Nelson do Valle Silva. O banco de dados utilizado
nesta pesquisa inclui perguntas retrospectivas sobre propriedade de empresas, estoques,
poupanca, informacodes ocupacionais (atividade econdmica), bens de consumo, bem como
caracteristicas demograficas dos residentes e seus pais, o que permite diferentes analises.
A pesquisa abrange todos os setores e os clusters de todos os estados e regides do Brasil.
A amostra baseou-se em informacoes dos chefes de familia e seus respectivos conjuges,
assim como em poucas informacoes detalhadas dos residentes do domicilio. A amostra
analitica incluiu 8.001 casos.

Nas Ultimas décadas, houve avancos no numero de estudos que utilizam a principal técnica
de analise de componentes para reducao de dados e construcao de indices sintéticos.
A técnica de analise de componentes principais (PCA) permite extrair de uma série de
variaveis um indice linear com poucas relacoes lineares entre elas, que capturam as
informacoes em uma Unica variavel, a partir da rotacao dos dados, perdendo o minimo
de informacdes no procedimento (Filmer e Pritchett, 2001). Intuitivamente, o primeiro
e principal componente de um grupo de variaveis é o indice linear com o maximo de
informacoes de todas as variaveis utilizadas (Filmer e Pritchett, 2001).

Consumo e estratificacao social

Utilizamos uma analise coletivista com foco no domicilio, na unidade orcamental, sob o
pressuposto de que os familiares compartilham os seus esforcos e suas recompensas sociais.
A distribuicao dos recursos sociais com base no capital cultural, humano e na segmentacao
ocupacional € bem conhecida pela literatura econdémica e socioldgica. Por outro lado, a
distribuicao dos recursos com base nas unidades orcamentais, com foco no consumo das
familias, € bem menos conhecida pelos cientistas sociais. A proposta teorica deste estudo
€ avaliar o consumo nao como um comportamento de individuos isolados, como proposto
pela economia neoclassica - nem como resultado de imposicées de qualquer industria
cultural, no sentido atribuido pela sociologia critica alema - assim como esta pesquisa
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também nao segue uma concepcao do consumo como resultado de “culturas de consumo”.

O consumo é visto aqui como uma variavel independente, capaz de mostrar o nivel de
desigualdade material ou a distribuicao dos recursos entre os grupos sociais. Discutimos
a relacao entre o consumo domiciliar na origem e resultados socioeconomicos na vida
adulta. Como a riqueza familiar explica desigualdades sociais entre os herdeiros? Este
trabalho propée uma maneira alternativa de avaliar a distribuicao social dos recursos
materiais e econdmicos, com foco direto na posicao socioeconomica, ligada a dimensao
propriamente material.

O consumo € um importante fendmeno teoérico e empirico das sociedades modernas
(McDonnell, 2013) - mais bem compreendido como um comportamento de grupo. Entender
as familias como unidades orcamentais € dizer que estas possuem um orcamento comum
para planejar e consumir. Neste sentido, o conceito de Max Weber de Unidades Orcamentais
- em inglés Budgetary Units € uma maneira de avaliar padrdes de estratificacao social, a
partir de uma analise de médio alcance, que foca os processos decisorios e a organizacao
dos recursos e praticas dos grupos familiares (McDonnell, 2013). O consumo € visto nesta
linha como um comportamento de grupos e nao de individuos isolados. Em uma abordagem
no nivel dos grupos sociais, as familias estariam orientadas para dois fins ideais. Segundo
Weber; estas poderiam se organizar como unidades orcamentais ou empresas lucrativas.
Abaixo descrevo cada forma de organizacao pormenorizadamente.

A sociologia vista como uma abordagem dos grupos sociais contribui para a teoria do
consumo de trés formas distintas: 1) Pelo foco na interacao social e nao no individuo
(Weber, 1978), (McDonnell, 2013); 2) A partir de uma nocao do conceito de utilidade como
uma categoria ampla, para além da ideia exclusiva de classe e status (McDonnell, 2013);
3) Pela atencao voltada a influéncia dos grupos sociais no desenvolvimento da pratica
do consumo. Nesta linha, o consumo € construido nos coletivos sociais duradouros, nas
relacoes intimas e na influéncia mutua. A decisao de consumir é afetada por inUmeros
fatores, dentre os quais: necessidade (abordagem da economia classica), desejo (enfoque
psicologico) e busca de status (abordagem sociologica) - trés motivacoes, segundo Weber,
entre inUmeras outras para consumir bens (Weber, 1978); (McDonnell, 2013).

Abordagens individualistas e coletivistas do consumo

O consumo tem sido um tema recorrente nos encontros e congressos de diferentes
disciplinas académicas. A partir dos anos cinquenta, evidéncias empiricas sobre o assunto
comecaram a ser acumuladas em lugares distintos. Os estudos nesta area tomaram trés
formas principais: a primeira forma surgiu no inicio da década de 1950 com um foco
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explicito no individuo, ligada a Psicologia e a Economia (McDonnell, 2013). Neste enfoque,
o consumo foi visto como resultado de uma escolha individual [concepcao sub-socializada].

A segunda forma surgiu na Alemanha a partir dos trabalhos de um grupo de pesquisa que
ficou conhecido como [Escola de Frankfurt]. Com um enfoque mais tedrico que o anterior,
estes pesquisadores seguiram uma linha de pesquisa que enfatizou a natureza do processo
de estratificacao social, a partir de uma visao do consumo de massa como um desperdicio
cultural (Adorno; Horkheimer, 2006). Amercantilizacao da cultura, ligada a uma concepcao
negativa do consumo de massas, levou a alienacao do espirito e a supervalorizacao da
matéria em detrimento das sensacoes (Benjamin, 1985). Neste sentido, os individuos foram
vistos como atores sociais confinados ao poderio ideologico das estruturas funcionais,
atuando como meros reprodutores da incipiente indUstria cultural. Desta forma, trata-se
de uma concepcao super-socializada do consumo, a maneira proposta por Mark Granovetter
(1982).

Em uma linha oposta, a terceira onda de pesquisas sobre o consumo foi identificada
como estudos interacionistas e etnograficos. Nesta linha, as pessoas foram vistas como
individuos criativos, capazes de operar as suas proprias escolhas sem o constrangimento
das condicoes estruturais (Radway, 1991); (Hebdige, 2000). Esta linha de pesquisa defendeu
que os consumidores nao eram manipulados pelo sistema capitalista, pelo contrario, as
subculturas criadas pelos grupos eram provas da capacidade criativa da classe trabalhadora
(McDonnell, 2013). O consumo na visao dos interacionistas é construido nos e pelos grupos
sociais. Deste modo, estes teoricos valorizam as relacdes sociais em detrimento dos
determinismos sociais e das abordagens psicologicas.

Nao faz muito sentido estudar o consumo a partir do ponto de vista do individuo isolado,
como faz sentido estudar a ocupacao individual dos chefes das familias. O consumo de
bens se da entre e nos grupos. Os itens domésticos como TV, geladeira, maquina de lavar e
fogdo sao itens de consumo compartilhado. Sao, neste sentido, das unidades orcamentais
e nao de pessoas isoladas. O mais interessante nisto € o fato de que a posse destes itens,
aparentemente simplorios, fazem diferenca nos resultados das pessoas. Neste sentido,
vemos a seguir que existe uma estratificacao com base no consumo de bens, e que esta
segregacao coincide, em grande medida, com outros indicadores, como ocupacao e
escolaridade. Deste modo, nao é possivel rejeitar a hipotese alternativa de que o consumo
de bens é um possivel indicador da posicao social dos individuos.
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A unidade orcamental como unidade central de analise

Aideia basica de unidades orcamentais é proveniente de um interesse teodrico sobre como
logicas sociais influenciam a gestao dos recursos coletivos na vida social. Esta preocupacao
com as unidades orcamentais esta presente em um dos trabalhos mais antigos de Weber,
em sua tese de doutorado, intitulada “Desenvolvimento do Principio da Articulacao da
Responsabilidade Geral das Comunidades Domésticas e das Associacoes Comerciais nas
Cidades Italianas”. Esta tese examinou a importancia das logicas legais e sociais na
execucao orcamental dos recursos familiares, com foco particular nos ganhos relativos a
terra (McDonnell, 2013).

O conceito de Unidades Orcamentais, em inglés “Budgetary Units”, de Weber, é um
contraponto a nocao da economia classica e da psicologia cognitiva que veem o consumo
como uma escolha individual. Weber definiu [Unidades Orcamentais] como grupos
orientados para a construcao do consumo, caracterizados por alguma forma de consumo
coletivo de pessoas que se conhecem ha algum tempo. Segundo Weber, as familias estao
orientadas para dois fins: se organizar como unidades orcamentais ou empresas lucrativas,
sendo que existem diferencas entre uma unidade orcamental e uma empresa capitalista
(McDonnell, 2013).

O mecanismo principal de desenvolvimento do capitalismo na ética protestante tem a ver
com a forma pela qual as logicas religiosas foram alocadas no seio das familias, a partir do
principio da acumulacéo de riqueza (McDonnell, 2013). Tanto em “A Etica Protestante e o
Espirito do Capitalismo” como no livro “Sobre a Histdria das Parcerias Comerciais na Idade
Média com Base em Documentos do Sul da Europa”, Weber mostrou como as unidades
familiares coordenavam os recursos, em particular, o consumo, a partir da logica propria
dos grupos.

Em outras palavras, o foco no papel das unidades orcamentais nas transformacoées sociais
apareceu também nos ultimos escritos de Weber, em “Economia e Sociedade” - embora
Weber nao tenha tido tempo para terminar as analises por sua morte prematura (McDonnell,
2013). O conceito de “unidade orcamentaria” de Weber oferece um framework para
comparacao de diversos coletivos sociais voltados para o consumo. Em contraste com as
concepcoes individualistas de consumo, Weber é explicitamente coletivista (McDonnell,
2013).

Weber (1978) definiu uma unidade orcamental como uma organizacao econdmica,
fundamentalmente preocupada com a satisfacao das necessidades e desejos da familia,
que, assim como as empresas capitalistas, possuem tanto receitas como despesas.
Unidades orcamentais podem derivar rendimento de trabalho, empréstimos, negociacoes,
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investimentos e producdes. Entretanto, o lucro nao é objetivo das unidades orcamentarias.
Estas atividades se ocupam com a satisfacdo e o consumo no presente e no futuro
(McDonnell, 2013). Uma unidade orcamental nao se organiza por fatores pecuniarios e a
sua logica social é diferente da ldgica das empresas capitalistas, dominadas pelo calculo
racional e pela expectativa de lucro (McDonnell, 2013).

A empresa é orientada para o lucro, como para a manutencao e melhoria da rentabilidade
e da posicao de mercado da propria empresa - assim, possui um fim em si mesmo. O
lucro e a duracao no tempo da empresa sao os seus principais objetivos. Enquanto uma
unidade orcamental é orientada para a seguranca do patriménio, como da sua preservacao
e do foco na producao (Weber, 1978). As estratégias sao motivadas por uma destas duas
orientacdes, ou ainda pela juncao das duas orientacoes, a depender do lugar das familias
num continuum entre unidades orcamentais e empresas com fins lucrativos (McDonnell,
2013).

No raciocinio de Weber, qualquer pessoa adulta esta envolvida em alguma atividade
aquisitiva ao buscar adquirir bens que ainda nao possui. A diferenca das empresas é que
estas sao continuamente orientadas para as vantagens do mercado, utilizando-se dos seus
bens como forma de garantir alguma margem de lucro, seja através da producao e venda
de bens ou a partir da oferta de servicos em troca de dinheiro (McDonnell, 2013).

0 que implica uma visdo diferente daquela que orienta as unidades orcamentais. E muito
diferente a relacao estabelecida entre os individuos como uma unidade orcamental da
relacao entre vendedor e comprador, em qualquer mercado. A Ultima € uma relacao
instrumental, onde existem maiores protocolos e regras, ao passo que a primeira se trata
de uma relacao mais intima e menos formal. As regras sociais das unidades orcamentais
sao mais “frouxas” ou flexiveis.

Destaforma, guardadas as diferencas, a Burocracia é composta por um corpo de funcionarios,
como ferramentas, arquivos, materiais de escritorio etc.; a unidade orcamental é composta
de pessoas ou membros que partilham de alguma forma os seus recursos (McDonnell,
2013). A proximidade entre as duas é a auséncia, no geral, de objetivos e metas claras de
lucro. Embora este possa existir nao é a orientacao principal das unidades orcamentais,
focadas no consumo orcamentario.

Diferente das formas que sao desenvolvidas a partir das concepcoes atuais de consumo,
Weber centrou nos grupos sociais que formam as unidades reais de individuos, a partir da
primazia dos agrupamentos sociais em detrimento das pessoas como unidade atomistica.
Propds que as unidades orcamentais sao compostas por individuos que estao normalmente
familiarizados uns com os outros. Como sugeriu que as relacoes estabelecidas nas unidades
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orcamentais sao duradouras e nao fugazes (McDonnell, 2013). Como proposto por Mark
Granovetter (1982), as relacoes de consumo estdao imersas ou entranhadas nas praticas
cotidianas dos individuos, nao existindo fora destas.

Weber (1978) estabeleceu um teste tripartite especifico para distinguir as unidades sem
fins lucrativos das unidades empresariais. Para ser considerada capitalista sao necessarios
alguns requisitos das organizacoes. Aatividade economica deve ser: 1) Racional; 2) Calculista
e; 3) Orientada para o lucro - a partir das vantagens da exploracao de algum mercado.
Na visao weberiana, se uma empresa nao cumpre qualquer destes requisitos nao pode
ser categorizada como uma empresa com fins lucrativos. Todavia, embora uma empresa
nao possa ser baseada em outra orientacao que nao o lucro, as unidades orcamentais
podem ser baseadas no calculo e na racionalidade, ou ainda podem ser orientadas para a
maximizacao da utilidade marginal associada ao consumo (McDonnell, 2013).

As unidades orcamentais fazem as suas escolhas com base no consumo, como as burocracias,
as empresas escolhem o lucro. De tal modo que, a troca pecuniaria é o nlcleo da acao
capitalista. Nos locais onde a troca € menos relevante como um modo de interacao social,
nas unidades orcamentais, por exemplo, as teorias baseadas no mercado possuem um
menor poder explicativo (McDonnell, 2013). A ideia aqui € muito simples, nao é possivel
tratar a acao social exclusivamente pela logica da racionalidade e do lucro calculado,
tendo em vista que a ética do consumo ¢é distinta daquela proposta pelos economistas. O
consumo compartilhado entre familiares nas unidades orcamentais € diferente do lucro
compartilhado das empresas familiares. A segunda visa, sobretudo, o ganho pecuniario
enquanto a primeira visa o consumo de bens. Deste modo, as ciéncias sociais defendem
pressupostos teodricos coletivistas, mas se valem empiricamente de analises individualistas,
o que por outro lado nao invalida de forma alguma os seus resultados.

Aideia central neste sentido é que a ordenacao das unidades orcamentais orientadas para
o consumo viola explicitamente os pressupostos canonicos da teoria econdmica classica e
neoclassica, da maximizacao da utilidade. Neste modelo teorico, os individuos sao racionais,
auto-interessados, possuem informacao perfeita e operam escolhas exclusivamente ao
nivel individual. Por isso, os agentes das unidades orcamentais nao devem ser tratados
exclusivamente como individuos maximizadores e racionais, ja que na maior parte do tempo
sao orientados por habitos e comportamentos partilhados socialmente nas diferentes fases
da vida.

Existem assim multiplas racionalidades e conflitos advindos da disputa por poder e pela
tomada de decisao. Ao contrario, na logica capitalista existe uma hierarquia muito bem
definida de funcdes e atribuicdes, cujo poder esta implicito as funcoes. Diferente das
unidades orcamentais que nao derivam da orientacao a utilidade. As unidades orcamentais
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possuem algum grau de consumo e beneficio coletivos, por este motivo, este consumo é
compartilhado (McDonnell, 2013).

O consumo visto como uma medida de estratificacao tem sido negligenciado pela maioria
dos pesquisadores, que se concentraram em fatores como ocupac¢ao e renda na tentativa
de entender as desigualdades sociais (cf. Torche e Spilerman, 2009;3). Como a maioria
das pesquisas se concentrou em uma medida relacionada ao trabalho, estas analises nao
conseguiram distinguir entre a riqueza em si, associada a nocao de estoque, e o lucro,
ligado ao fluxo de renda (Torche e Spilerman, 2009:3). Esta € uma limitacao da teoria da
conquista do status defendida por varios autores no campo da estratificacao social; cf.
Blau e Duncan (1967), Hauser (1970) e outros.

Nas palavras de Spilerman (2000), o fluxo de renda gerado pela riqueza nao requer uma
troca por lazer, ja que em geral a riqgueza nao requer uma rotina de trabalho, como a
ocupacao profissional (Autor, 2021). Da mesma forma, embora a utilidade de um item de
consumo esteja ligada ao seu valor de uso, como bem ou servico, o valor deste mesmo item
se estende ao estoque doméstico e pode vir a servir com seu valor de troca em momentos
de escassez financeira (Spilerman, 2000), (Torche e Spilerman, 2009; Autor, 2021).

0 indice socioeconomico deve ser compreendido a partir da distincao entre trés conceitos
associados ao padrao de vida - renda, riqueza e consumo (Torche, 2015). A renda capta
o fluxo de recursos pecuniarios que podem estar sujeitos a variacoes de curto prazo. A
riqueza € um estoque de bens patrimoniais. Enquanto o consumo € o nivel de conforto
material que a familia pode proporcionar, expresso nos bens e servicos utilizados (Torche,
2015). Como o indice econdmico se baseia em tais bens e servicos, e nao no estoque de
riqueza (propriedade), nos o vemos como principalmente associado aos niveis de conforto
diario - diretamente correspondente ao nivel de consumo doméstico (Torche, 2015).

Resultados

Temos a seguir, a evolucao do consumo no Brasil, a partir de uma avaliacao de Coortes.
As coortes mais novas consomem mais que as coortes mais velhas? Um indicador de que o
nosso indice esta na direcao factual é o consumo em maior grau nas geracoes mais novas.
Isto devido ao processo de industrializacao e modernizacao ocorrido no Brasil, sobretudo,
na segunda metade do século XX. Nesta secao é esperado que os pais dos chefes dos
domicilios das coortes mais novas possuam um padrdao de consumo mais elevado que os
pais dos chefes das coortes mais velhas. E visivel que o consumo aumentou nos Gltimos
anos. Nas coortes mais novas ha uma menor concentracao da pobreza, visivel no grafico
com variaveis categoricas. Na coorte entre [25 - 35] é 27%, na coorte [56-64] este valor é
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66% de pessoas nesta condicao.

O estrato médio também aumentou ao longo do tempo, visto a partir da interpretacao da
linha “médios”. Diminuiu o nUmero de pessoas consideradas pobres e aumentou o nimero
de ricos, interpretacao das linhas “pobres” e “ricos”. Vale ressaltar que a concentracao da
pobreza, com base no consumo das familias, diminuiu ao longo do século vinte. Entretanto,
vale ressaltar que houve um aumento estrutural do consumo no Brasil ao longo do século
vinte, ligado, sobretudo, a fatores tecnologicos. Na coorte [56 - 64] havia 11% de pessoas
“ricas”, este valor, na coorte mais nova, entre [25 - 35] era 40%.

Os valores encontrados abaixo mostram a evolucao do consumo de bens das familias
que viviam no Brasil. Os valores sao referentes as respostas atribuidas por pessoas da
mesma familia sobre as suas familias de origem. A interpretacao é intuitiva: os valores
deslocados ao quadrante esquerdo denotam a pobreza; enquanto os valores deslocados a
direita denotam a posse dos itens mensurados. O primeiro grafico € a média. No segundo e
terceiro grafico vemos uma concentracao elevada nas coortes (64-56); (55-46) de valores
negativos, mais especificamente no (-2), padrao este visivel na média.

Estes graficos mostram também que nas coortes mais novas, entre (45-36) e (35-25),
0 consumo aumentou significativamente, sugerindo que fatores estruturais, como:
industrializacao, crescimento economico e avancos tecnoldgicos, afetaram a distribuicao
social dos bens de consumo. Neste sentido, nao é possivel dizer por este método de analise
se houve melhora dos estratos pobres, médio e ricos. Isto é possivel saber se pudermos
controlar o crescimento destes diferentes estratos em diferentes periodos. Neste caso,
devemos usar uma técnica de mensuracao e averiguacao [Inter geracional], das posicoes
socioeconomicas, que podem ser medidas de diferentes maneiras, a depender do angulo
de analise.
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(Grafico 1 - Evolucao do consumo de bens das familias que viviam no Brasil)
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Fonte: Silva (2008)

Separamos por grupos de idade os individuos e avaliamos o comportamento da associacao
intergeracional ao longo de diferentes estratos, desde o com menor poder aquisitivo (5)
ao com maior poder aquisitivo (95). Pressupde-se que as pessoas que nasceram logo apods
a segunda guerra mundial, os baby-boomers tiveram uma configuracao social bem distinta
daqueles que nasceram ao final da década de 60, na década de 70 e 80. Enquanto na era
dos baby-boomers havia um mundo a ser reconstruido, a geracao X, que veio logo em
seguida sentiu mais o efeito econdémico da crise economica mundial de 1973. A geracao
Y, da década de 1980, conhecida como a década perdida viveu por exemplo um paradoxo
interessante, no caso do Brasil enquanto vivia um momento de abertura social e politica
vivia ao mesmo tempo um momento de estagnacao economica que se estendeu por toda
década de 1990.

O graficoaseguir mostraaevolucao por idade da correlacaointergeracional socioeconomica.
No eixo Y temos os valores encontrados nas regressoes quantilicas e no X a divisao por
grupo etario. Os resultados sao importantes em dois flancos: avaliar a evolucao entre as
pessoas com mais recursos, quantil 95, como avaliar a partir de uma medida mais robusta
que a média, a mediana, quantil 50. Além, de poder descrever a correlacao intergeracional
que ocorre nos estratos que possuem menos recursos, quantil 05. Temos também o
quantil médio baixo, representado pelo quantil 25, no grafico 1. Dois resultados sao mais
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importantes ao meu ponto de vista: 1) questionamos no exercicio passado, na tabela 1,
se havia uma tendéncia de queda em termos médios da correlacao intergeracional ou se
havia uma questao substantiva, perguntamos se “o valor da correlacao intergeracional
decai no grupo etario 25-35 por que estes individuos ainda nao realizaram a transicao para
a vida adulta, ou se isso se deva ao fato dos individuos estarem estudando mais que os seus
pais estudaram, morando em republicas, por exemplo.

Ou ainda, se a maturidade foi deslocada para idades menos tenras. Ou se a busca por estes
bens de consumo é menor entre os adultos-jovens”. Com o exercicio abaixo sou capaz de
responder a esta questao com o simples apontamento para o estrato mais alto em analise,
o quantil 95. De acordo com os resultados reportados abaixo, no grafico 1, houve queda ou
constancia em todos os quantis avaliados (05, 25, 50), salvo no quintil 95, que representa
0 estrato socioeconomico mais elevado, com base no bem-estar social. Na mediana vemos
decréscimo, e estabilidade nos quantis 05 e 25, sem variacdes importantes.

(Grafico 2 - Evolucao quantilica da relacao intergeracional por idade e condicao socioeconémica)
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Fonte: Silva (2008)

Do mesmo modo que no teste anterior, separamos por grupos de idade os individuos e
avaliamos o comportamento da associacao intergeracional ao longo de diferentes estratos,
desde o estrato com menor poder aquisitivo (5) ao com maior poder aquisitivo (95). No
grafico 5 vemos a relacao entre a educacao e a origem social por faixas etarias e quantis.
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A divisao foi decenal e os resultados apontam para a diminuicao do impacto da origem
social na educacao alcancada, o que pode ser reflexo do aumento da cobertura escolar
por parte do poder publico, ou seja, aumentaram os investimentos em educacao publica,
0 que retirou em partes todo o efeito que antes era proveniente das familias, o que indica
maior equalizacao social nas ultimas décadas do século XX e inicio do XXI.

Concluimos assim porque vimos que a distribuicao da relacao avaliada era maior nas faixas
etarias entre 55-64 e 45-64 anos de idade em 2008. Por outro lado, essa relacao é menor
nas faixas entre 35-44 e 25-34, o que indica diminuicao do peso da origem social para
0 grau de escolarizacao. A cada mudanca em uma unidade para cima no indicador de
origem social temos um adicional de quase dois anos de escolaridade para os individuos
na faixa etaria 55-64 no percentil 75%. Tal como para cada mudanca em X vemos 0,7% de
adicional para os individuos na faixa etaria entre 25-35 no mesmo percentil, o que denota
diminuicao do efeito de origem na chance de obter educacao escolar.

(Grafico 3 - Relacédo entre educacéo e origem social por faixa etaria e quantis)
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Da mesma forma que no teste anterior, separamos por grupos de idade os individuos e
avaliamos o comportamento da associacao intergeracional ao longo de diferentes estratos,
desde o estrato com menor poder aquisitivo (5) ao com maior poder aquisitivo (95). No
grafico 6 vemos a relacao entre bem-estar e educacao escolar por faixas etarias e quantis.
A divisao do mesmo modo que no grafico 4 foi decenal e os resultados apontam para uma
diminuicao mediana do efeito do capital humano no bem-estar, o que pode ser reflexo
do fendmeno da inflacao de credenciais, o que representa o momento em que a oferta
de diplomados em determinada area é superior a demanda por esse tipo de profissional.
Entretanto, nos estratos superiores ocorre um movimento diferente, podemos ver o
aumento na correlacao bem-estar - educacao escolar nas geracoées mais novas (25-35)
e (35-44), o que pode também evidenciar o efeito de uma educacao de qualidade, que
poucos tem oportunidade de obter. O grafico 6 evidencia que a relacao entre bem-estar
alcancado e educacao escolar diminui no estrato mais elevado, entre as pessoas que estao
entre os cinco porcento com maior bem-estar socioeconomico, medido pelo indicador de
bem-estar social, com base no consumo de bens e servicos.

(Grafico 4 - Retorno a educacao por faixa etaria e quantis)
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Da mesma maneira que no teste anterior, separamos por grupos de idade os individuos e
avaliamos o comportamento da associacao intergeracional ao longo de diferentes estratos,
desde o estrato com menor poder aquisitivo (5) ao com maior poder aquisitivo (95). No
grafico 7 vemos a relacao entre origem e destino social por faixas etarias e quantis. A
divisao foi também por décadas e os resultados apontam para a atenuacao do poder
da origem social em determinar o bem-estar dos individuos no futuro. Vimos que em
termos medianos houve decréscimo da relacao intergeracional, ou seja, o Brasil ficou mais
aberto ao final do século XX e inicio dos anos dois mil. Isso ocorreu devido ao aumento
dos investimentos publicos em educacao, embora ainda sejam investimentos insuficientes
para o pleno desenvolvimento social. Uma sociedade prospera se baseia em principios
meritocraticos e os individuos que nela vivem buscam o sucesso pela recompensa, o que
gera um ciclo virtuoso de desenvolvimento social. Por outro lado, o Brasil manteve a sua
face mais perversa, a concentracao de recursos econémicos em poucas familias, ja que
existe um teto de vidro com base no bem-estar. O Brasil ficou mais aberto em termos
medianos e mais fechado no estrato médio-alto, de 75%, todavia a correlacao avaliada
decai no topo (95%).

(Grafico 5 - Relacédo entre origem e destino por faixa etaria e quantis)
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Discussao

Este documento prop6s uma forma alternativa de avaliar a distribuicao social dos recursos
materiais e economicos, com um foco direto na posicao socioeconéomica. Analisamos a
relacdo entre o consumo doméstico na origem e os resultados socioecondmicos nestes
mesmos termos na vida adulta. De modo complementar aos estudos anteriores, elencados
no texto acima, avaliou-se a variacao ou a evolucao da correlacao intergeracional do bem-
estar em diferentes grupos sociais e em diferentes décadas, apds a segunda guerra mundial.
A construcao do indice de consumo nos permitiu descrever as formas de transferéncia de
recursos entre grupos etarios, assim como testar diferentes hipoteses: da importancia do
consumo de bens como medida monetaria e do aumento significativo do consumo no Brasil
apos 1950.

Os modelos econométricos com diferentes variaveis de controle mostraram um padrao
de steady state. Assim, mesmo que haja oscilacoes ao longo do tempo, o padrao de
desigualdade atinge o estado estacionario apos passar por comportamentos transitorios
de diminuicoes e aumentos. Dito de outra forma, nao ha mudancas substanciais entre os
grupos etarios. Entretanto, a comparacao estratificada fez emergir um padrao diferente.
Conclui-se que houve diminuicao da correlacao entre os recursos dos pais e dos filhos nas
faixas etarias mais novas, em termos médios e medianos, o que significa que o Brasil tem
se tornado um pais menos fechado, com base nas chances e oportunidades de mobilidade
social.

Por outro lado, houve estabilidade nos estratos mais baixos, o que quer dizer que nao
existiram mudancas significativas com base nas relacdes avaliadas. E, por fim, viu-se
que aumentou a correlacao intergeracional do bem-estar no estrato com maior poder
aquisitivo, acima dos noventa por cento. As trés conclusdes centrais sao de que houve
diminuicao do fechamento social ao longo das décadas em termos medianos, mas, por
outro lado, um acirramento das desigualdades que ocorrem no estrato médio-alto (75%)
da hierarquia social, vimos também que o crescimento econdémico nao esteve relacionado
com o crescimento social visto.

Se existe uma prescricao deve ser que a analise seja pormenorizada para nao incorrer
em interpretacdes equivocadas, como se a diferenca nesta correlacao fosse linear entre
todos os grupos e estratos sociais, o que de fato nao é. Este trabalho mostrou a correlacao
que existe entre os recursos de pais e filhos sob o ponto de vista do consumo de bens e
servicos, do mesmo modo que avaliou como ocorreu a evolucao dessa correlacao ao longo
da dltima metade do século XX nos diferentes estratos sociais. As analises futuras poderiam
avaliar esta correlacao entre o um porcento da populacao que possui maior bem-estar
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socioeconomico. Do mesmo modo que poderiam ser realizadas analises de género e raca/
cor para avaliar se existem diferencas nestes sentidos.
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